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!"#

$%&

风险无时无处不在"防患于未然

+++

!

学习目标

了解国际贸易及其贸易模式
理解国际贸易实务的特点及其技术性
掌握进出口业务流程
了解国际贸易的公约和惯例

+++

!

职场案例

某生产机床的工厂"

,

月底接到一批
!(

台机床的订单"要求
#

月底交货#

#

月
&

日
接到客户邮件"要求订购

&(

套工作服"并附相关图样$请问!该工厂能否卖
&(

套工作
服给该客户"另外能否与

!(

台机床一起放在集装箱里发给客户%

分析
!

首先!要注意工厂能不能接单生产工作服!这里要看企业经营范围"如果不
能接单服装交易!又确实是合同需要!可以进行委托"其次!再看同一集装箱将服装和机
械混装!这牵涉到报关能否通过的问题"如果!出口产品属于需要出口许可证的!还需申
请出口许可证!这时!就需要查阅当年国家禁止与限制出口的商品有哪些!并结合当地出
口商品情况!查找需要出口许可证的商品!找出获得该类产品出口许可证的企业名单!然
后我们才可以进行委托出口"由此!我们知道国际贸易工作具有相当的技术性要求!通过
后续内容的学习可以进一步了解国际贸易中需要掌握哪些业务技能!具备哪些职业素养"

+++

!

课程思政

中国!大船海工"被挪威船王!钝刀割肉"破产重组
新闻背景!有着百年历史"造出辽宁舰和山东舰航母的大连造船厂子公司&大船海

!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!!
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工'"接到了挪威船王的一份制造
"

台海上钻井平台的总价
!)(

亿元人民币的大额订
单$因持有大船海工

,-.

股份的萨摩亚的茂盛投资加持"以及有国资背书"并且是财
力雄厚的挪威船王(其旗下的船舶及钻井平台有

)*(

座"身价高达
!'(

多亿美元"船舶
总价更是高达

#((

多亿美元)向大船海工发出订单邀请"大船海工为了顺利接手这笔订
单"只象征性地收取了

!(.

的定金"这远少于国际惯例"对方在合同指定了仲裁机构$

后来"挪威船王任性取消订单"还要求大船海工退回
!(.

的定金"不然"就主张合同违
约金"因为大海船工没有按时间交付$最终"大船海工资不抵债只能重组$

国际贸易实务是关于如何做好国际贸易的&生意经'"商场如战场"时刻要注意风
险防控"而不至于发生新闻报道的&中国船厂*大船海工+"被挪威*钝刀割肉+

!)(

亿"负
债

&(

亿破产重整'$所以"从事国际贸易"不仅要精于业务"更要有商业头脑,经营意
识"以及有远见能力防控各种风险$风险无时无处不在"要有风险意识"努力控制风
险"做到防患于未然$

第一节
!

国际贸易概述

一!国际贸易"

!"#$%"&#!'"&(#%&)$

#

国际贸易也称进出口贸易#世界贸易!它是指国家$或地区%之间商品$包括有形商品
和无形商品%的交易活动"从这个定义可知国际贸易具有的三要素分别是不同国家$地
区%#商品#商业性"国际贸易可以起到调节国内生产要素的利用率!改善国际的供求关
系!调整经济结构!增加财政收入等作用"任何一个国家的对外政策!最终都落实到国际
贸易领域实施!通过国际贸易实现对外政策效应!所以!学习国际贸易不能局限在国际贸
易领域!要结合国际经济#政治的形势与政策!才能深刻理解国际贸易活动"

国际贸易按商品形态可以划分为有形贸易和无形贸易"有形贸易$

/010234

5

6671

89:74

%是指买卖具有物质形态的商品$如粮食#机器等%的交换活动!无形贸易$

0;/010234

5

667189:74

%是指买卖一切不具备物质形态的商品的交换活动!例如运输#保险#金融#文
化娱乐#国际旅游#技术转让#咨询等方面的交易"无形贸易又可以分为服务贸易和技术
贸易"一般来说!服务贸易$

149/0<489:74

%是指提供活劳动$非物化劳动%以满足服务接受
者的需要并获取报酬的活动"世界贸易组织的&服务贸易总协定'把服务贸易定义为四种
方式(

!

过境交付!即从一国境内向另一国境内提供服务"

"

境外消费!即在一国境内
向来自其他国家的消费者提供服务"

#

自然人流动!即一国的服务提供者以自然人的方
式在其他国家境内提供服务"

$

商业存在!即一国的服务提供者在其他国家境内以各种
形式的商业或专业机构提供服务"技术贸易$

84<=;636

5>

89:74

%是指技术供应方通过签
订技术合同或协议!将技术有偿转让给技术接受方使用的交易活动"有形贸易与无形贸

!!

国际贸易实务
!

$

!$
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易有一个鲜明的区别!即有形贸易均需办理海关手续!其贸易额列入海关的贸易统计!而
无形贸易尽管也是一国国际收支的构成部分!但由于无须经过海关手续!一般不反映在海
关资料上"但是!对形成国际收支来讲!这两种贸易是完全相同的"

二!国际贸易起因

国际贸易作为一种经济现象!属于历史范畴"它是在一定的历史条件下产生的!并伴
随人类社会历史的发展而发展"国际贸易的产生必须具备一定的前提条件(一是!要有可
供交换的剩余产品!二是!国家或政治$社会%实体的形成!三是!交易双方的存在"从根本
上说!社会生产力的发展和社会分工的扩大!是国际贸易产生和发展的基础"所以!国际
贸易的起因是国家$地区%之间存在互通有无的需求"由于国家$地区%之间社会#经济#技
术#文化#政治等存在差异!存在交换不同商品$包括资源和服务%的需求!通过国际贸易可
以实现互通有无!但是!获得国际贸易利益!实现国际贸易效应!是各国$地区%积极推动国
际贸易的动因"

关于国际贸易理论!其思想和方法体系不是解释国际贸易起因!而是解释国际贸易如
何发展!如何提高国际贸易利益和效应"

亚当)斯密的绝对优势理论和大卫)李嘉图的比较优势理论是从国际分工角度解
释!通过参与国际分工和国际贸易!不同国家可以获得贸易利益!该理论是为

!-

世纪后半
叶英国倡导的自由贸易辩护"赫克歇尔俄林的资源禀赋理论$简称

?@A

理论%仍然是继
承了自由贸易理论!用生产要素的丰缺来解释国际贸易现象和一国的进出口贸易类型!该
理论认为相对禀赋差异产生的价格差异导致国际贸易和国际分工!生产要素禀赋结构决
定了一国或者一个区域的比较优势!从而决定了该国或地区的最优产业结构甚至同一产
业中应选择的最优商品"

现代解释国际贸易现象的理论有(大市场理论#规模经济理论#重叠需求理论#产品生
命周期理论#技术差距理论#企业异质理论#产业内贸易理论等!都是对国际贸易发展#现象
的总结与归纳"这些理论对推动国际贸易发展和解决当代国际贸易问题提供了理论参考"

关于国际贸易政策!它是世界各国$地区%在开展商品和劳务交换活动中所遵循的管
理的原则#方针和措施的总称"通常!每个国家会有自己的国际贸易总政策#进出口商品
政策#国际贸易国别政策"其中!国际贸易总政策是从一国的国民经济全局出发!在一个
较长的时期内指导对外贸易发展的总原则!包括(进口总政策和出口总政策*进出口商品
政策是根据国际贸易总政策和一国的经济状况!针对不同的进出口商品而分别制定的政
策!比如制定一些措施扶持某些出口部门或暂时限制某些种类商品的进口等*国际贸易国
别政策是根据总政策和一国对外政治#经济关系而制定的国别和地区政策"这三个方面
有时是相互交织在一起的!由于国际国内形势变化!一国的贸易政策在某个时期可能重点
突出某些方面"国际贸易政策按类型可划分为自由贸易政策#保护贸易政策#协调贸易
$管理贸易%政策!也可以按进出口方向划分为进口贸易政策#出口贸易政策!或按政策措
施划分为关税政策#非关税政策"

!

第一章
!

导
!

论
!!

$

$!



$

!!!!

南琳图文
!

三校样
!

成品尺寸!

!"#$$%&'($$

!!

版心!

)*

行
%)"

字

""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

关于国际贸易措施!诸如关税#倾销与反倾销#补贴与反补贴#贸易配额等!它是国家
$地区%为了维护国家$地区%核心利益#国家$地区%间贸易平衡!解决贸易摩擦而采取的手
段"同时!它又是制造贸易摩擦的手段!国际贸易措施可以划分关税措施和非关税措施"

其中!关税措施有进口税$包括最惠国税#特惠税#普惠税#普通税%#出口税#过境税#进口
附加税$包括反补贴税#反倾销税#紧急关税#惩罚关税%#差价税#财政关税#保护关税#收
入再分配关税等!非关税措施有进口配额制#自愿出口限制#进口许可证制#外汇管制#进
出口国家垄断#最低限价和禁止进口#进口押金制#海关估价制#技术性贸易壁垒#绿色贸
易壁垒#行政性规则等"如果按照政府管理贸易的目的划分!国际贸易措施可以分为(出
口促进措施$包括出口补贴#出口信贷#商品倾销#外汇倾销!以及各种出口服务措施和建
立经济特区等%!出口管制措施$包括出口许可证#国家专营#出口配额#出口关税!以及禁
止出口与贸易禁运等%"

所以!从某种程度上说!国际贸易理论与措施属于宏观国际贸易范畴!微观国际贸易
就是国际贸易实务!它是研究国际商品交易主体进行交易的基本知识#基本规则和基本技
能的学问"

由于有形贸易和无形贸易的实务有很大区别!鉴于历史继承!本书研究的贸易实务通
常指的是有形货物的贸易实务!本书后面章节内容都是围绕国际货物贸易实务展开!即通
常所说的国际贸易实务就是国际货物贸易实务"关于服务贸易和技术贸易的相关专业知
识!可以通过专业课程+服务贸易,和+国际技术贸易,学习获得"

!!!

课程思政

国际经济与国际贸易
贸易为经济服务"经济的发展需要也促进贸易"这个道理不仅适用于企业"也适用于

国家"美国推行的美国优先(或称&霸凌')战略"也有这方面的因素"因为"国家竞争是以企
业为国家代理人的竞争$美国的各种遏华政策"以及&五眼联盟'等对中国的遏制"表面上
是中西方制度差异引起的"本质上就是要阻碍我国经济发展"维持西方在国际旧秩序下的
既得利益$作为&企业'这个小家的利益是建立在&国家'这个大家的利益基础之上的"所
以"要做好国际贸易"必须把它放到国际经济形势中去考虑"才可以更好地获得交易利益
和维护国家利益$

!!!

+++

%&&

'

(&&)

数字经济与数字贸易
!--#

年加拿大学者唐-泰普斯科特(

B6;8:

C

1<688

)最早提出&数字经济'这一概念$

新经济.网络经济.互联网经济中的信息是以数字方式呈现的"它们以字节形式储存在电
脑中"以光速传播于网络中"利用二进制代码"所有信息和传输都可以用

(

和
!

这两个数

!!

国际贸易实务
!

$

!$
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字来体现和完成"所以称新经济.网络经济.互联网经济等为数字经济$此后"有关数字经
济的论述逐渐增多$例如"

D4

5

96

C

6;8<

认为"由于数字经济的推动和促进"人类的发展由
原子加工过程转变为信息加工处理过程$

E<1<;2F9

5

则将数字经济分为三个组成部分!

电子商务基础设施(硬件,软件,电信,网络,人力资本等),电子商务(通过计算机网络实现
的商务行为),电子商业(商品的交易"例如"在线售书等)$随着信息技术运用的逐渐深
入"数字经济的内涵和外延也在不断拓宽"除传统的电子商务外"社交媒体,搜索引擎等逐
步被涵括进这一领域$

美国是最早正式界定数字贸易的国家$

&(!)

年
*

月"

GHIJK

(

G;0847H8:841I;849;:806;:3J9:<34K6$$F;0<:806;

"美国国际
贸易委员会)首次提出数字贸易是指通过互联网传输货物或服务的商业活动"主要包括数
字内容,社交媒介,搜索引擎,其他产品和服务等四大类$

&(!*

年
"

月"

GHIJK

对&数字
贸易'做出最新界定"狭义的数字贸易是指&通过互联网及智能手机,网络连接传感器等相
关设备交付的产品和服务'"涉及互联网基础设施及网络,云计算服务,数字内容,电子商
务,工业应用及通信服务等六种类型的数字产品和服务$

ALKB

从贸易的属性(&如
何'),交易的对象(&什么')和涉及的参与者(&谁')三个维度对数字贸易进行拆解"得到
&广义'的数字贸易内涵!根据交易方式的差异"广义的数字贸易可分为数字订购型
(

70

5

08:33

>

6974947

),平台支持型(

C

3:8M69$4;:2347

),数字交付型(

70

5

08:33

>

7430/4947

)$其
中"以数字形式订购的跨境交易指直接通过专门用于接收或下订单的计算机网络进行的
商品或服务交易"其支付环节及货物或服务的交付通过线上或线下完成均可$该模式不
包括以电话,传真等形式达成的交易"仅覆盖通过网页,外部网,电子数据交换达成的交
易$平台支持型数字贸易指间接通过中介平台进行的商业交易"中介平台为供应商提供
设施和服务"但不直接销售商品"例如阿里巴巴,亚马逊,淘宝,京东商城等$数字交付型
数字贸易指直接通过信息及通信技术网络远程提供的服务产品"包括可下载的软件,电子
书,电子游戏,流媒体视频,数据服务等"但不包括有形货物的交付$广义与狭义的数字贸
易的最主要区别在于前者包括了通过信息通信技术(

IKJ

)和数字方式交易的实体货物或
商品"而后者不包括$数字贸易的交易对象包括货物,服务和信息$根据交易属性的差
异"可将数字贸易进一步细分为数字订购的产品,数字订购的服务,数字交付的服务以及
数字交付的信息四种类型$

资料来源!盛斌"高疆
+

超越传统贸易!数字贸易的内涵#特征与影响$

N

%

+

国外社会科
学"

&(&(

&

,

'"

!- )&+

第二节
!

国际货物贸易经营模式概述

一!国际货物贸易经营模式

根据贸易形式不同!国际贸易方式分为加工贸易#经销#代理#拍卖#招投标#寄售#展

!

第一章
!

导
!

论
!!

$

$!



+

!!!!

南琳图文
!

三校样
!

成品尺寸!

!"#$$%&'($$

!!

版心!

)*

行
%)"

字

""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

#

""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

卖#对等贸易#租赁贸易等不同方式"其中!经销是指在国际贸易中出口商$供货商%通过
经销协议!把某种或某类货物在规定时间#地区内的购销权授予国外商人$进口商#经销
商%的一种贸易方式"代理是指代理人根据委托人的授权!代表委托人与第三人订立合同
或实施其他法律行为!而由委托人承担由此而产生的权利和义务"拍卖是由专营拍卖业
务的拍卖行接受货主的委托!在一定的地点#时间!按照一定的章程和规则!以公开叫价的
竞购的方法!最后由拍卖人把货物卖给出价最高的买主的一种现货交易方式"对等贸易
是指贸易双方在达成贸易协议时!规定一方的进口产品可以部分或全部以出口产品来支
付!它是把进口和出口结合起来#买卖互为条件的国际贸易方式"

根据海关对报关货物的分类!我国的国际货物贸易经营模式有如下各种形式"

!"

一般贸易!

#

$%$&'()&'*$

"

一般贸易是指我国境内有进出口经营权的企业单边进口或单边出口的贸易!按一般
贸易交易方式进出口的货物即为一般贸易货物"

一般贸易货物在进口时按一般进出口监管制度办理海关手续!这时它就是一般进出
口货物*若该货物享受特定减免税优惠!按特定减免税监管制度办理海关手续!这时它就
是特定减免税货物*若该货物可以经海关批准保税!按保税监管制度办理海关手续!这时
它就是保税货物"

我国对货款援助的进出口货物!外商投资企业进口供加工内销产品的料件!外商投资
企业用国产材料加工成品出口或自行收购产品出口!宾馆饭店进口的餐饮食品!供应外籍
船舶或飞机的国产燃料#物料及零配件!境外劳务合作项目中以对方实物产品抵偿我劳务
人员工资所进口的货物$如钢材#木材#化肥#海产品%!我国境内企业在境外投资以实物投
资部分带出的设备#物资等!均按一般贸易统计"

+"

补偿贸易!

,-.

/

$%0')1-%)&'*$

"

补偿贸易指由境外厂商提供或者利用境外出口信托进口生产技术或设备!由我方进
行生产!以返销其产品方式分期偿还对方技术#设备价款或货款本息"如经批准!也可以
使用该企业$包括企业联合体%生产的其他产品返销对方!进行间接补偿"

按照偿付标的不同!补偿贸易大体上可分为直接产品补偿#其他产品补偿!劳务补偿
三种形式"信贷以及设备供应方必须同时承诺回购设备进口方的产品或劳务构成补偿贸
易的必备条件!因此!补偿贸易常用于大型设备或先进技术设备等交易"

2"

来料加工贸易!

/

&-,$001%

#

)&'*$31)405

//

(1$*.')$&1'(0

"

来料加工贸易指由外商提供全部或部分原材料#辅料#零部件#元器件#配套件和包装
物料!必要时提供设备!由我方按对方的要求进行加工装配!成品交给对方销售!我方收取
工缴费!对方提供的作价设备价款我方用工缴费偿还"

一般的!国外委托方和承接方签署两份对口合同"一份是委托方提供的原辅材料和
元器件的销售合同!一份是承接方出口成品的合同"对于全部来料来件!两份合同的差价
即为工缴费!对于部分来料来件!两份合同的差价!既包括工缴费!也包括国内承接方所提
供的料件的价款"以对口合同方式进行的加工装配贸易!必须在合同中表明!承接方无需

!!

国际贸易实务
!

$

!$
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支付外汇"

采用来料加工贸易的贸易形式!有利于充分发掘人力资源!增加外汇收入!提高工业
生产技术!促进经济发展"进行来料加工贸易的企业多布置在劳动力或土地费用较低#交
通方便且进出口贸易自由度较高的地区"

6"

进料加工贸易!

7$$*1%

#/

&-,$001%

#

)&',($

"

进料加工贸易简称进料加工!进口料件由经营企业付汇进口!制成品由经营企业外销
出口的加工贸易!进口原材料的所有权和收益权属于经营企业"进料加工贸易与来料加
工贸易是加工贸易的主要方式"

进料加工贸易也可采取对口合同的交易形式!即买卖双方分别签订进口和出口对口
合同"料件进口时我方先付料件款!加工成品出口时再向对方收取成品款"

加工贸易进口设备是指来料加工和进料加工贸易项下对方作价或不作价提供进口的
机械设备!包括以工缴费$或差价%偿还的设备!以及加工贸易项下的外商投资企业进口不
扣减投资额度的设备"加工贸易项下的外商投资企业进口设备凡是扣减投资额的!按+外
商投资企业进口设备,统计"是否扣减投资额度!以企业主管海关减免税审批部门审定的
结果为准"

8"

寄售代销贸易!

,-%01

#

%.$%)0'($0

"

寄售代销贸易指寄售人把货物运交事先约定的代销人!由代销人按照事先约定或根
据寄售代销的协议规定的条件!在当地市场代为销售!所得货款扣除代销人的佣金和其他
费用后!按照协议规定的方式将余款付给寄售人"寄售人与代销人之间不是买卖关系!而
是委托关系!代销人对货物没有所有权"

9"

边境小额贸易!

0.'((0,'($:-&*$&)&'*$

"

边境小额贸易指我国沿陆地边境线经国家批准对外开放的边境县$旗%#边境城市辖
区内$简称边境地区%经批准有边境小额贸易经营权的企业!通过国家指定的陆地口岸!与
毗邻国家边境地区的企业或其他贸易机构之间进行的贸易活动!包括易货贸易#现汇贸易
等各类贸易形式"

;"

对外承包工程出口货物!

$<

/

-&)

#

--*07-&7-&$1

#

%,-%)&',)$*

/

&-

=

$,)0

"

对外承包工程出口货物指经外经贸部批准有对外承包工程经营权的公司为承包国外
建设工程项目和开展劳务合作等对外合作项目而出口的设备#物资!但不包括边境地区经
批准的有对外经济技术合作经营权的企业与我国毗邻国家开展承包工程和劳务合作项下
出口的工程设备#物资"

>"

租赁贸易!

($'01%

#

)&'*$

"

租赁贸易指承办租赁业务的企业与外商签订国际租赁贸易合同租赁进出口货物!租
赁期为一年及以上"

?"

出料加工贸易!

*10,4'&

#

$

/

&-,$001%

#

)&'*$

"

出料加工贸易指将我国境内原辅料#零部件#元器件或半成品交由境外厂商按我方要
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#

#

#

""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""

求进行加工或装配!成品复运进口!我方支付工缴费!不包括+带料加工出口,"+带料加工
出口,指我方在境外投资开办企业!将我境内的原辅料#零部件#元器件或半成品运至境外
加工或装配!成品在境外销售!带料加工出口项下出境的货物!应按实际贸易方式统计!如
机械设备#原材料等出口按+一般贸易,统计*来#进料加工成品出口按+来#进料加工贸易,

统计*租赁出口按+租赁贸易,统计"

!@"

易货贸易!

:'&)$&)&'*$

"

易货贸易是指不通过货币媒介而直接用出口货物交换进口货物的贸易"

!!"

境外贸易加工贸易!

-&$&0$'0)&'*$

/

&-,$001%

#

)&'*$

"

境外贸易加工贸易是指国内企业以现有的技术#设备投资为主!提供原材料#零配件
或产品设计技术!在国外设厂#加工装配#成品就地销售的国际经贸合作贸易方式"

在国际货物贸易中还会接触到下列进出境货物(保税仓库进出境货物$指从境外直接
存入保税仓库的货物和从出口监管仓库运出境的货物!不包括保税区的仓储#转口货物%#

保税区仓储与转口货物$指从境外存入保税区的仓储#转口货物和从保税区运出境的仓
储#转口货物!不包括从境外存入非保税区和从非保税区运出境的仓储#转口货物%"

!!!

+++

%&&

'

(&&)

加工贸易#

!

"#$%&&'(

)

*"+,%

$

'-

!

"#.%-%(**"+,%

%

O+

加工贸易指从境外保税进口全部或部分原材料,零部件,元器件,包装物料(进口
料件)"经境内企业加工或装配后"将制成品复出口的经营活动$主要包括来料加工,来件
装配,进料加工,出料加工和补偿贸易$通常所说的&三来一补'包括来料加工,来件装配,

来样加工和中小型补偿贸易"其中来样加工属于一般出口贸易"不在加工贸易的范围内"

来料加工和来件装配"统称为加工装配$

P+ALE

(

690

5

0;:34

Q

F0

C

$4;8$:;FM:<8F949

)"即原始设备制造商"曾经是我国加工贸
易的一种重要形式"就是代加工的意思$

ALE

的基本含义是定牌生产合作"俗称&贴
牌'$就是品牌生产者不直接生产产品"而是利用自己掌握的&关键核心技术'负责设计和
开发新产品"控制销售和销售&渠道'"而生产能力有限"甚至连生产线,厂房都没有"为了
增加产量和销量"为了降低上新生产线的风险"甚至为了赢得市场时间"通过合同订购的
方式委托其他同类产品厂家生产"所订产品低价买断"并直接贴上自己的品牌商标$这种
委托他人生产的合作方式即为

ALE

"承接加工任务的制造商就被称为
ALE

厂商"其生
产的产品就是

ALE

产品$

ALE

的交易流程是!国外贸易商
O

设计出某款产品"委托中国的工厂
P

采购原料加
工生产"并按照

O

公司的要求设计
RASA

"包装"生产完毕后交货给
O

公司$

K+ABE

(

690

5

0;:37410

5

;$:;FM:<8F949

)即原始设计制造商"它是由采购方委托制造
方提供从研发,设计到生产,后期维护的全部服务"而由采购方负责销售的生产方式$采
购方通常也会授权其品牌"允许制造方生产贴有该品牌的产品$承接设计制造业务的制造
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商被称为
ABE

厂商"其生产出来的产品就是
ABE

产品$

ABE

与代工厂最大的区别就是"

代工厂只进行代工生产"而
ABE

厂商从设计到生产都是自行完成"购买方直接贴牌即可$

ABE

的交易流程是!由
P

设计并生产"产品技术属于
P

公司"但是
O

公司利用自己
的品牌优势"要求

P

公司按照
O

公司的要求贴
O

公司的品牌
RASA

"并进行相关包装$

!!!

课程思政

创国际品牌
我国东部沿海地区的国际贸易"经历了从

ALE

到
ABE

的变化"发展到目前我国国
际贸易领域的共识!创自主品牌$贴牌生产只是我们早期拥有的劳动力优势"赚取微薄的
国际贸易利益///加工费"我们外贸盈利部分主要处于制造价值链的微笑曲线的最低端$

我国生产技术水平不断提高"但制造价值链的最高收益环节///渠道和品牌"仍然被国外
掌握$因此"我们必须大力推进自主品牌走向国际$外贸从业者首先应该有这方面意识"

在国内采购和跟单中"向生产企业传输自主品牌意识"否则"我们无法摆脱为国外资本打
工的命运"企业无法发展壮大$

二!我国外贸行业管理

!"

我国外贸经营权制度变化

我国外贸经营权制度建设经历四个阶段"

$

!

%新中国成立初期到
!-*"

年!国家实行垄断外贸经营权"只有国家指定的
!)

家
国营外贸专业公司有外贸经营权!其他单位都无权经营对外贸易"

$

&

%从
!-*"

年到
!--,

年!外贸经营权逐渐放开!属于向审批制过渡时期"首先开始
对部分国有大中型企业授予外贸经营权!然后对广东#福建两省下放审批权试点!后来将
审批权下放到各省#经济特区"

!--,

年!我国制定了第一部+对外贸易法,---&中华人民
共和国对外贸易法'$以下简称&对外贸易法'%!正式规定对外贸经营权的管理实行审
批制"

$

)

%

!--,

年到
&((,

年!属于由审批制向备案登记制过渡时期"

&((!

年!我国加入世
界贸易组织!并承诺三年内全部开放外贸经营权*

&((,

年修订&对外贸易法'!将外贸经营
权由审批制改为备案登记制"

$

,

%从
&((,

年至今"国家对外贸经营权的管理完全放开!所有企业#单位和个体经
营者只要向商务主管部门办理备案登记!就可以从事对外贸易!这样!我国外贸经营权的
管理完全与国际接轨"
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外贸经营权审批制度
外贸经营权审批制是从我国高度集中的计划经济垄断经营制度到市场经济制度之间

的过渡"政府对外贸经营权的控制"在有外贸经营权和无外贸经营权的企业之间造成了事
实上的不平等$

&((,

年
*

月
!

日起废止外贸经营权的审批制度"实行备案登记制"这种
登记是一种自动登记的方式"不对外贸经营者取得经营权的获得构成任何障碍"只为政府
的监管提供一定的信息基础$

对外贸易管制制度的基本法律是0对外贸易法1"它在关税制度,资格管理制度,许可
制度,检验检疫制度,外汇管理等方面对外贸经营进行规范与管理$

&(&&

年
!&

月
)(

日"全国人民代表大会常务委员会关于修改0中华人民共和国对外
贸易法1的决定"删去第九条"即从

&(&)

年
!

月
!

日起从事进出口业务的企业"不再办理
对外贸易经营者备案登记手续"企业自动获取进出口权"当然"仍然需要办理海关登记获
取报关权限$

+"

外贸企业运营

企业开展对外贸易的经营方式有两种(一是自营!二是代理"对于自营!如!专门做外
贸业务的外贸公司!主要从国内生产企业或其他单位收购产品出口到国外!赚取买卖之间
的差价!实际上就是低买高卖"当然!生产企业也可以直接从事进出口业务"对于代理!

如!外贸公司接受国内生产企业$或其他单位%的委托代办出口业务!从中赚取佣金"这时
生产企业是委托代理出口!客户一般由生产企业自己找!商品价格和合同条款由生产企业
自己定!盈亏由生产企业自负!外贸公司只是代办出口业务!不购进货物"

随着经济#社会发展!以及技术进步!外贸企业发展有如下类型(工贸一体的生产型外
贸企业#贸易型外贸企业#国外驻中国的采购商#物流货代公司等"外贸公司根据外贸业
务的细化又可以细分为国际贸易公司#国际投资公司#中间控股公司#金融公司#个人服务
公司#雇佣公司#船舶公司#信托等"

!!!
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%&&

'

(&&)

国际贸易与国家政策
在孟加拉国"如果你与孟加拉国客户谈判时"支付货款方式不可能是

J

.

J

"因为"孟
加拉国要求所有进口必须是

R

.

K

"而且必须是
KDT

"大部分产品要做第三方检验$

在美国"凭记名提单的复印件就可以提货"如果你跟美国客户做
)(.J

.

J0;

:7/:;<47:;7*(.:

5

:0;18<6

C>

6MP

.

R

(记名)就有很大风险$

在土耳其,印度等许多国家"转运或者退运必须有原购买者的书面证明"没有就不能
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办理$货物滞留港口超过一定日期"就会被拍卖"原购买者有优先拍得权$

22

第三节
!

国际货物贸易实务

一!何为国际贸易实务

国际贸易实务指关于国际货物买卖业务中的交易流程#合同条款的订立#有关的法律
或国际惯例及商业实践!涵盖以贸易谈判到合同履行#支付结算#物流运输#风险控制等全
流程的实务性知识和技能"所以!国际贸易实务课程是一门主要研究国际商品交换过程
的具体业务的学科!也是一门具有涉外活动特点的实践性很强的综合性的应用科学"国
际贸易实务课程的主要任务是针对国际贸易的特点和要求!从实践和法律的角度!分析研
究国际贸易适用的有关法律与惯例!以及国际商品交换过程的各种实际运作!总结国内外
实践经验和吸收国际上一些行之有效的贸易习惯做法!以便掌握从事国际贸易的规则和
经验!学会在进出口业务中!既能正确贯彻我国对外贸易的方针政策和经营意图!又能按
国际规范办事!确保最佳经济效益"

相比于国内贸易实务!国际贸易实务具有如下特点(

!

复杂性"它是一种涉外活动!

必然涉及语言#风俗#法律#币种#度量衡等不同!同时!市场调查难!因此!国际贸易实务较
复杂"

"

风险性"国际贸易实务中间环节多!不仅是交易双方!还会涉及运输#保险#仓
储#检验检疫等!每一个环节出现误差都可能导致损坏或赔偿等!所以!它涉及信用#价格#

运输#汇兑#政治等风险"

#

法律性"国际贸易虽然是交易双方的自愿商业行为!但是!

交易双方不仅要先遵从国内法!为了能够保证交易的顺利进行!还要考虑国际惯例#公约
对交易的影响"

随着时代发展!国际贸易实务呈现以下发展趋势(

!

数字化!电子单据!智能合约#区
块链技术应用!使得贸易实务的数字化"

"

跨境电商!

P&P

#

P&K

平台不断改变传统贸易
模式"

#

绿色贸易!环境!社会!治理要术影响供应链选择"

二!国际贸易实务的技术性

一个优秀的外贸人才!不仅需要在专业方面对产品了如指掌!熟知行业和同行*同时!

还需要掌握一定的职业技能"在外贸行业!职业技能核心是外贸基本知识#报价等概念和
贸易术语*但外贸的外围知识同样重要!比如!销售技巧和方法!政策和关系网!客户信息!

以及客户国家的基本情况等"通过外贸业务员工作!我们了解外贸专业的技术是(专业
U

职业. 偏重一个方面!都体现不出专业的技术性"国际贸易以国际贸易实务课程为理论
实践基础!衍生出单证#通关#船务#货代#商务谈判等外贸专业知识和技能!相应的!以国
际贸易实务课程为基础的有单证实务#通关实务#国际商法#外贸英语#国际结算#国际商
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务谈判等众多课程"要避免狭隘地把单证#报关#跟单作为外贸的专业知识"

国际贸易实务知识具有系统性!包括基本专业知识!即品名品质#包装与数量!国际贸
易术语!价格与成本核算!国际物流!国际贸易结算与风险防范!进出口通关!国际贸易商
品认证!国际贸易知识产权等"还包括合同签订与履行的职业技能!即国际贸易合同签
订#国际贸易合同条款#进出口业务流程#外贸生产跟单#外贸单证制作与审核"以及向前
延伸!就是要熟悉自己工作的外贸企业及其经营模式!往后延伸!就是要掌握国家的贸易
业务!比如国际贸易博览会$展会%#跨境电商平台运营#搜索引擎开发客户和商务数据分
析!有了国际贸易实务的扎实基础!才可以学好其他后续专业课程"

三!国际货物贸易业务流程"

!"#$%"&#!'"&(#%&*($+,-!"$--

.

%'*$--

#

国际贸易实务的技术以业务流程为主线!包括进出口业务流程的基本知识!以及相关
的交易经验和职业技能"由于贸易术语#货款支付方式#货物运输方式等不同!进口与出
口的业务流程有较大的不同"国际贸易实务以国际贸易合同为中心!通过交易前的准备
工作!以及交易磋商合同条款!形成贸易合同!然后再履行合同"国际贸易合同的主要内
容有合同的标的物#货物的价格#卖方义务#买方义务!以及争议的预防和处理"在一方不
履行合同或履行合同中有违反合同规定的情形!必然会使对方蒙受损失!这时受损害方均
有权按合同规定向违约方提出索赔!这也是交易的善后工作内容之一"

下面分别以
KIT

条件和
TAP

条件#以信用证结算方式!介绍出口和进口业务的
流程"

!"ABC

条件下出口业务主要流程

KIT

条件下的贸易合同!卖方负责租船订舱和购买货物国际运输保险!作为出口方的
业务员!分别要经历出口前的准备#出口洽谈#履行出口合同#单证汇集#议付货款等工作!

具体内容见下图
! !

所示的业务流程"现实中!业务流程工作被细化!一名外贸业务员
可能只需从事其中一项或部分工作"

!!
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图
/ /

!

出口贸易业务"

012

术语下#流程示意

+"CDE

条件下进口业务主要流程

TAP

条件下的贸易合同!买方还需要负责租船订舱和购买保险!业务内容见图
! &

所示的进口业务流程"
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图
/ 3

!

进口贸易业务"

245

术语下#流程示意

四!国际贸易公约与惯例

国际贸易中涉及的法律分为三个层次!即国内法律#国际惯例和国际公约"进行国际
贸易首先要遵守国内法律!主要是民法$含合同法%#财政法#保险法#海关法"下面主要介
绍涉及的国际公约$协定%和国际惯例"

!"

国际贸易公约!

B%)$&%')1-%'(F&'*$A-%G$%)1-%

"

国际贸易公约是两个或两个以上的国家之间#国家与国际组织之间!以及国际组织之
间依据国际经济法所缔结的!以条约#公约#协定和协议等名称出现的!以调整国际贸易关
系为内容的一切有法律拘束力的文件"一般地!国际贸易条约作为国际经济法的渊源!其
拘束力仅以其缔约国为限"国际贸易条约可以是双边的!也可以是多边的"

关于买卖合同的公约主要是&联合国国际货物销售合同公约'$下面简称&销售公约'!

KIHS

条款%!它于
!-""

年
!

月
!

日生效!中国
!-"'

年作为缔约国身份加入销售公约!现
在&销售公约'为世界各国广泛接受!成为国际贸易中普遍的起着重要作用的国际公约"

&销售公约'包括序言等
,

个部分!共
!(!

条!第一部分为适用范围!第二部分为合同的订

!!

国际贸易实务
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立!第三部分是关于货物销售!第四部分为最后条款"&销售公约'允许缔约方在加入时对
某些规定作保留!我国当时作了如下两项保留!一是关于合同书面形式的保留!但

!---

年
我国&合同法'规定合同有书面形式#口头形式和其他形式"二是!关于适用范围的保留"

中国认为仅限于营业地处于不同缔约国的当事人之间所订立的货物买卖合同适用公约!

而&销售公约'认为一方为非缔约国公民!但按照国际私法冲突规则导致适用缔约国的法
律时!该公约适用"

关于国际货物运输的国际公约有&统一提单的若干法律规则的国际公约'$简称&海牙
规则'!

!-&,

年%!&有关修改统一提单的若干法律规则的国际公约的议定书'$简称&维斯
比规则'!

!-'"

年%!&联合国海上货物运输公约'$简称&汉堡规则'!

!-&-

年%!&统一国际航
空运输某些规则的公约'$简称&华沙公约'!

!-&-

年%!&关于铁路货物运输国际公约'$简
称&国际货约'!

!-'!

年%和&联合国国际货物多式联运公约'$

!-"(

年%等国际货物运输公
约!特别是前三个是普遍适用的"

关于国际支付的国际公约有(日内瓦票据公约!具体包括&汇票本票统一法公约'

$

!-)(

年%#&统一支票法公约'$

!-)!

年%*以及联合国票据公约!具体包括&联合国国际支
配公约'$

!-"&

年%#&联合国国际汇票和国际本票公约'$

!-""

年%"

+"

国际贸易惯例!

B%)$&%')1-%'(F&'*$A50)-.0'%*

/

&',)1,$

"

国际贸易惯例是指根据长期的国际贸易实践中逐步形成的某些通用的习惯做法而制
定的规则"国际贸易惯例可以简化交易程序!节约交易成本和费用!对各国国际贸易实践
具有重要的指导意义"它虽然不是法律!不具有普遍的法律拘束力!但按各国的法律!在
国际贸易中都允许当事人有选择适用国际贸易惯例的自由!一旦当事人在合同中采用了
某项惯例!它对双方当事人就具有法律拘束力"有些国家的法律还规定!法院有权按照有
关的贸易惯例来解释双方当事人的合同"

在国际贸易中影响最大的国际贸易惯例是国际商会制定的&国际贸易术语解释通则'

&商业跟单信用证统一惯例'$简称
GKV'((

%&托收统一规则'$

!--#

年%!适用较广的惯例
有&联合国贸易法委员会仲裁规则'"

国际惯例的性质包括(国际惯例采用与否完全取决于当事人自愿!其本身没有强制
力*如果合同条款中规定采用某惯例!则惯例具有法律效力*合同条款与惯例冲突时!遵守
合同条款*如发生争议!需仲裁!可以以惯例/公约为依据"

国际贸易惯例的特点包括(

!

通用性"从区域上看!国际贸易惯例一般是在国际上
大多数国家通用的!而非少数国家采用"

"

稳定性"从时效看!国际贸易惯例将长久稳
定延续!不因各国政策调整和经济波动所变动"

#

效益性"从结果看!国际贸易惯例都
被国际贸易实践证明是成功的!按惯例办事!将取得事半功倍的效果"

$

准强制性"从
约束力看!国际贸易惯例本身不是法律!但它一旦被有关方面使用!就会对适用方具有约
束力"

!
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!!!

课程思政

独立自主与国际接轨
国际贸易必须遵从一定的规则和国际惯例"但是随着新兴事物和物质技术基础的发

展"规则和惯例必然会对现实的国际贸易实务产生消极影响$所以"进行国际贸易首先要
坚持公平,合作,共赢的原则"其次要根据自愿性原则"做到以我为主"不能盲从和媚外$

第四节
!

了解外贸工作

由于行业#公司#部门#客户等不同!外贸中具体处理的事情也会不同!但大体上外贸
工作有如下几个方面"

$

!

%全面掌握商品信息"

首先要了解卖家的基本资料(工厂标志$

M:<869

>

36

5

6

%!公司名称$

;:$46M8=4

<6$

C

:;

>

%!详细地址$

748:0347:779411

%!邮政编码$

C

618<674

%!联系人名$

<6;8:<8

C

4916;

%!职位名称$

W

6280834

%!电话号码$

8434

C

=6;4;6+

%!传真号码$

M:X;6+

%!手机号码
$

$62034;6+

%!邮箱地址$

4@$:03:779411

%!聊天方式$

$4114;

5

496;30;4

%!公司网址
$

Y421084:779411

%"

其次了解产品基本资料(货号$

:980<34;6+

%!型号$

$6743

%!产品名称描述$

741<90

C

806;

6M

5

6671

%!产品图片$

C

967F<810$:

5

4

%!原材料$

$:8490:31

%!规格$

1

C

4<0M0<:806;

%!尺寸
$

10Z4

%!长度$

34;

5

8=

%!宽度$

Y078=

%!高度$

=40

5

=8

%!厚度$

8=0<[;411

%!管径$

C

0

C

4

70:$4849

%!口径$

<:30249

%!形状$

1=:

C

4

%!外观颜色$

:

CC

4:9:;<4<6369

%等"

了解产品技术参数!诸如电力类产品参数(电流#电压#电阻#电弧#频率#功率*光学类
技术参数(光源功率#光源类型#中心光强#色度#波长#发光颜色#光通量等*机械类技术参
数(结构#可插拔次数#耐压特性#耐压强度#拉伸强度#抗张强度等*热学类技术参数(色
温#耐温性#环境温度#环境湿度等*加工工艺#防护性能类技术参数(表面处理#导电体材
质#基材#胶系#防护等级#防潮等"

$

&

%寻找客户!与客户沟通"

作为外贸工作人员!首先!要了解自己的产品和服务以及目标市场!其次!能够会使用
网络搜索$

S66

5

34

#

\:=66

#

P:07F

%!会写开发信等"

!!
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+++

%&&

'

(&&)

在搜寻客户方面是比较有用的网站
常用网站!

=88

C

!..

YYY+F186+<;

.

Y6937@14:9<=+=8$3

=88

C

!..

Y0;+$6M<6$+

5

6/+<;

=88

C

!..

YYY+:302:2:+<6$

=88

C

!..

YYY+$:74@0;@<=0;:+<6$

=88

C

!..

YYY+

5

362:316F9<41+<6$

=88

C

!..

YYY+89:74[4

>

+<6$

=88

C

!..

YYY+<6$$49<4+<6$+8$

=88

C

!..

YYY+4<//+<6$

=88

C

!..

YYY+2F10;411$:

5

;48+<6+F[

.

=88

C

!..

YYY+1F

C

49

C

:

5

41+<6$

.

=88

C

!..

YYY+

C

=6;4266[+<6$+1

5

.

=88

C

!..

YYY+4F96

C

:

5

41+<6$

.

=88

C

!..

YYY+<4;89:$:490<:+<6$

.

=88

C

!..

YYY+

5

49$:;@2F10;411+74

.

同时"还可以参考一些外贸相关网站!

=88

C

!..

YYY+26<+<;

.

<6$$6$

.

Y=

CW

+=8$3

=88

C

!..

YYY+79:

5

6;@

5

F074+;48

.

YYY+<=0;:@<F186$1+<6$

YYY+$6M<6$+

5

6/+<;

YYY+<F186$1+

5

6/+<;

YYY+:

Q

10

Q

+

5

6/+<;

YYY+1:M4+

5

6/+<;

YYY+<=0;:8:X+

5

6/+<;

YYY+1:0<+

5

6/+1;

YYY+<<

C
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%向客户报价$
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%"涉及的贸易合同#运输合同#保险
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%给客户寄发样品$
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%通知$
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%"沟通业务流程进展!让对方能够及时了解货物或款项的状况"
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%收款/拨交货物$
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%售后服务跟进$
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%出口退税$
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本章小结
本章主要知识有国际贸易#国际贸易实务#国际贸易合同和进出口贸易流程等"它们

之间的知识逻辑关系如图
! )

所示(

图
/ 6
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本章知识逻辑关系图
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国际贸易实务
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!

练习题

一!判断对错
!+

因为国际贸易惯例不是国家的共同立法"它对交易双方都没有强制性(因此即使
买卖双方在合同中明确表示采用某项惯例时"则该项惯例对买卖双方也没有约束力(

&

!!

'

&+

世界市场上存在着复杂性#风险性和不可控制性(复杂性的表现有世界市场信
用#商业#汇率#运输#价格#政治和军事风险等( &

!!

'

)+

由于国际贸易惯例不是法律"因此"仲裁中如以惯例作为评判依据的裁定可不执行(

&

!!

'

,+

来料加工业务中"原料和成品的所有权均属于供料方( &

!!

'

#+

进料加工包括进口原材料和出口成品两笔业务( &

!!

'

二!单项选择
!+

国际贸易惯例的适用是以当事人的意思自治为基础的"因为&

!!

'(

!

O+

惯例即是行业内的法律
!!!!!!

!

P+

惯例具有强制性
!

K+

当事人有权在合同中作不符合惯例的规定
!

B+

法院会维护惯例的有效性
&+]=0<=018=4<6994<8697496M8=4184

C

1

5

4;49:33

>

M6336Y4724M694:<6;89:<801

<6;<3F747
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Q
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>
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O+

信用风险
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P+

商业风险
!!!

K+

汇率风险
!!!

B+

运输风险
!

L+

政治风险
#+

在独家代理和包销贸易方式中&

!!

'(

!

O+

前者是买卖关系"后者是代理关系
P+

前者是代理关系"后者是买卖关系
!

K+

都是买卖关系
B+

都是代理关系
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与我国进行货物进出口贸易关系最大"也是最重要的一项国际条约是&

!!

'(

!

O+

*联合国国际货物销售合同公约+

P+

*国际贸易术语解释通则+

!

K+

*跟单信用证统一惯例+

B+

*托收统一规则+

*+

下列不属于国际贸易实务课程研究对象的是&

!!

'(

!

O+

国与国之间货物买卖的有关原理
P+

实际业务流程和操作方法与技能
!

K+

应遵循的法律和惯例等行为规范
B+

国际分工原则
"+

在进出口贸易中"除了交付货物#转移货物所有权义务外"卖方还必须承担&

!!

'

义务(

!

O+

承担运输过程中货物损毁的风险
P+

报关缴纳进口关税
!

K+

转移与货物有关的单据
B+

安排运输
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三!案例分析
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四!实训
调查外销员应该具备的专业知识和职业技能(
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